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РЕЗЮМЕ 

Объём коммерческого рынка ЛП в январе составил 136,7 млрд рублей (в 
розничных ценах). По сравнению с декабрём ёмкость уменьшилась на 11,2%. 
Относительно января 2023 года в текущем году рынок показал увеличение объёма продаж 
на 27,4%. В натуральных единицах измерения объём реализации лекарственных 
препаратов в январе сократился на 13,3% относительно декабря и составил 391,6 млн 
упаковок, что на 12,2% больше, чем в январе прошлого года. 

 
Средняя стоимость упаковки лекарственного препарата на коммерческом рынке 

России в январе стала выше на 2,4% по сравнению с декабрём и составила 349 рублей. 
 
Структура коммерческого рынка ЛП в январе по ценовым сегментам 

изменилась в пользу препаратов с ценой выше 500 рублей относительно января 2023 года. 
Доля лекарств из категории «свыше 1 000 руб.» увеличилась на 3,8% и составила 31%. 
Удельный вес ценового диапазона «от 500 до 1 000 руб.» за год также вырос – на 1,2% 
до 30,7%. Доля самого востребованного сегмента лекарств со стоимостью упаковки 100-
500 руб., наоборот, сократилась с 37,6% до 33,6%. На дешёвые лекарственные препараты 
«до 100 руб.» пришлось только 4,6% стоимостного объёма (-1,1% к январю 2023 года). 

 
По итогам января 66,4% препаратов, реализованных на рынке, производились на 

территории России (локализованные препараты) в натуральных единицах измерения, 
однако в стоимостном выражении они заняли 48,2%. 

Коммерческий сегмент рынка в январе на 39,1% был представлен рецептурными 
препаратами и на 60,9% ОТС-средствами в упаковках; в стоимостном объёме рынок по 
типу отпуска примерно разделён пополам. 

 
Рейтинг компаний по стоимостному объёму продаж в январе возглавил Bayer, на 

втором месте — Stada, на третьем — «Отисифарм». ТОП-3 брендов ЛП по стоимостному 
объёму аптечных продаж в России по итогам января состоял из таких препаратов как 
«Ксарелто» (1%); «Эликвис» (0,9%); на третьем месте — «Пульмикорт» (0,8%).   

 
Объём российского аптечного рынка БАД в стоимостном выражении в январе 

уменьшился на 10,9% относительно декабря и составил 11,5 млрд рублей. В натуральном 
выражении объём аптечного рынка БАД в первом месяце 2024 года сократился на 15,1% 
по сравнению с предыдущим месяцем и составил 34,4 млн упаковок. Средневзвешенная 
цена упаковки БАД в январе по сравнению с декабрём стала выше на 4,9% и составила 
333,7 рубля. ТОП-3 производителей БАД занял 26,4% рынка в январе в стоимостном 
выражении; рейтинг состоит из компаний: «Эвалар» (14%), Solgar (6,2%) и «Мирролла» 
(6,2%). 
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I. Коммерческий рынок ЛП России в январе 2024 года 
 
Фармацевтический рынок России состоит из двух основных сегментов: коммерческого 
и государственного. 
Коммерческий сегмент фармацевтического рынка включает в себя аптечные 
продажи ЛП и парафармацевтики без учёта продаж по Программе ЛЛО. 
Государственный сегмент фармацевтического рынка включает в себя аптечные 
продажи ЛП по программам ВЗН, ОНЛС, РЛО, а также реализацию через ЛПУ. 
Далее рассматриваются продажи ЛП в коммерческом сегменте фармацевтического рынка. 
 

1. Объём коммерческого рынка ЛП России  
 

На графике 1 представлена динамика объёма коммерческого рынка ЛП России с 
января 2023 года по январь 2024 года. 

График 1 

Коммерческий рынок ЛП России,  
январь 2023 года – январь 2024 года 

 
Источник: «Ежемесячный розничный аудит фармацевтического рынка РФ» DSM Group. 
СМК соответствует требованиям ISO 9001:2015 

 
По данным Ежемесячного розничного аудита фармацевтического рынка России, 

проводимого компанией DSM Group, объём коммерческого рынка ЛП в январе 2024 
года составил 136,7 млрд рублей (в розничных ценах). Относительно декабря 
ёмкость уменьшилась на 11,2%, а по отношению к январю 2023 года рынок в первом 
месяце 2024 года показал прирост объёма продаж на 27,4%. 
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В натуральных единицах измерения объём реализации лекарственных препаратов 
в январе сократился на 13,3% относительно декабря и составил 391,6 млн упаковок, что 
на 12,2% больше, чем в январе прошлого года. 

 
Средняя стоимость упаковки ЛП в январе стала выше на 2,4% по сравнению с 

декабрём и составила 349 рублей. Если сравнивать среднюю стоимость упаковки лекарств 
в текущем месяце с январём 2023 года, то следует отметить увеличение цены на 13,6%. 
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2. Структура коммерческого рынка России  
 
2.1. Структура потребления ЛП из разных ценовых категорий 

 
Динамика потребления ЛП (в стоимостном выражении) из разных ценовых 

категорий отражена на графике 2. 
График 2 

Структура разных ценовых категорий на коммерческом аптечном рынке ЛП 
России в январе 2024 года 

 

 
Источник: «Ежемесячный розничный аудит фармацевтического рынка РФ» DSM Group. 
СМК соответствует требованиям ISO 9001:2015 

 
Данные графика 2 свидетельствуют о том, что структура коммерческого рынка ЛП 

изменилась в пользу препаратов с ценой выше 500 рублей относительно января прошлого 
года. Самые дорогостоящие препараты в январе заняли 31% рынка. Относительно 
аналогичного месяца 2023 года доля лекарств из ценового диапазона «свыше 1 000 руб.» 
увеличилась на 3,8%. Средневзвешенная цена составила 1 800 рублей (+2,6% к январю 
2023 года). 

Доля сегмента «от 500 до 1 000 руб.» в январе увеличилась на 1,2%, составив 
30,7%. Средневзвешенная стоимость лекарственных препаратов данной группы в январе 
стала выше на 2,4% относительно аналогичного периода 2023 года и составила 685 
руб./упак. 

Удельный вес сегмента лекарств со стоимостью упаковки 100-500 рублей 
сократился заметнее прочих по сравнению с январём 2023 года – на 4% и составил 33,6%. 
Однако при этом данные лекарства по-прежнему остаются самыми востребованными у 
покупателей аптек. Средневзвешенная цена упаковки стала выше на 0,3% (240 рублей). 



 

7 
 

Доля дешёвых лекарственных средств с ценой до 100 рублей уменьшилась на 1,1% 
по сравнению с январём 2023 года и составила 4,6% в январе текущего года. 
Средневзвешенная цена составила 55 рублей (+5%). 
 
2.2. Соотношение импортных и локализованных препаратов  

 
Соотношение объёмов аптечных продаж импортных и локализованных препаратов 

в России представлено на графике 3. 
График 3 

Соотношение объёмов продаж импортных и локализованных ЛП на 
коммерческом аптечном рынке России в январе 2024 года 

   
Источник: «Ежемесячный розничный аудит фармацевтического рынка РФ» DSM Group. 
СМК соответствует требованиям ISO 9001:2015 
Примечание: локализованные ЛП – ЛП, произведённые на территории России. 

 
В январе распределение продаж по степени локализации в рублях изменилось в 

пользу импортных препаратов (+0,7%) относительно первого месяца прошлого года, в 
упаковках также увеличилась доля лекарств зарубежного производства (+0,1%). 
Локализованные лекарства превалировали в натуральном объёме рынка — 66,4% по 
итогам месяца и составили 48,2% в стоимостном объёме аптечного рынка ЛП. 

При рассмотрении абсолютных показателей можно отметить заметный прирост 
продаж в рублях как у импортных препаратов (+29,1%), так и у локализованных 
(+25,7%). В натуральном эквиваленте обе категории также демонстрируют 
положительную динамику: у препаратов, произведённых на территории России, объём 
продаж увеличился на 11,9%, у лекарственных средств импортного производства – на 
12,6%. 

За год средневзвешенная стоимость упаковки локализованных лекарств стала 
выше на 12,3% и составила в январе 253,1 рубля. В то время как цена на импортные 
препараты стала выше на 14,6% — до 538,5 руб./упак. 

 
2.3. Соотношение ЛП рецептурного и безрецептурного отпуска 

 
На графике 4 отражено соотношение объёмов аптечных продаж ЛП рецептурного и 

безрецептурного отпуска на коммерческом рынке в России. 
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График 4 

Соотношение объёмов продаж ЛП рецептурного и безрецептурного отпуска на 
коммерческом аптечном рынке России в январе 2024 года 

    
Источник: «Ежемесячный розничный аудит фармацевтического рынка РФ» DSM Group. 
СМК соответствует требованиям ISO 9001:2015 

 
В денежном эквиваленте наибольшую долю занимают препараты рецептурного 

отпуска – 51,8%. За год она увеличилась на 0,4%. Что касается натурального объёма 
потребления, то распределение долей между лекарствами в зависимости от типа отпуска 
также изменилось в пользу Rx-препаратов – на 0,9%, в итоге они заняли 39,1% рынка, а 
OTC-средства – 60,9%. 

Продажи рецептурных лекарств в январе увеличились по отношению к 
аналогичному периоду 2023 года на 28,5% в рублях (+15,7 млрд рублей) и на 14,9% в 
упаковках (+19,8 млн упаковок). Что касается средней цены упаковки Rx-препарата, то 
она стала выше на 11,8% относительно января 2023 года, составив 462,3 рубля. 

Темп прироста продаж безрецептурных лекарственных средств в январе по 
отношению к январю 2023 года составил 26,4% (+13,8 млрд рублей). Объём 
реализованных пачек увеличился на 10,5% (+22,6 млн упаковок). Средневзвешенная 
цена ОТС-препаратов в 1,7 раза ниже цены лекарств, отпускаемых по рецепту врача: в 
январе она составила 276,3 руб./упак., что на 14,4% выше, чем в аналогичном месяце 
2023 года. 

 
2.4. Структура продаж ЛС по АТС-группам  

 
Соотношение аптечных продаж ЛС по АТС-группам I уровня в России в декабре 

2023 года – январе 2024 года представлено в таблице 1. 
 
За месяц расстановка АТС-групп в рейтинге несколько изменилась. По итогам 

января максимальная доля (18,5%) в стоимостном объёме коммерческого рынка ЛП 
традиционно принадлежит препаратам АТС-группы [А] «Пищеварительный тракт и обмен 
веществ». По сравнению с декабрём доля данной группы в общем объёме рынка 
увеличилась на 1%. При этом объём продаж снизился на 6,1%. Лидерами группы [А] 
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стали: гепатопротекторные средства «Эссенциале» (доля в группе 2,6% в руб.), 
«Гептрал» (2,6%) и «Урсосан» (2,4%). 

Таблица 1 

Соотношение долей АТС-групп I уровня в объёме аптечных продаж ЛП  
в России в декабре 2023 года – январе 2024 года 

 

АТС-группы I уровня 

Доля от стоимостного  
объёма продаж 

Доля от натурального  
объёма продаж 

Декабрь Январь Изменение 
доли 

Декабрь Январь Изменение 
доли 2023 2024 2023 2024 

A Пищеварительный тракт и 
обмен веществ 

17,5% 18,5% 1,0% 15,4% 16,0% 0,6% 

R Препараты для лечения 
заболеваний респираторной 
системы 

15,4% 14,3% -1,2% 19,3% 18,3% -1,1% 

C Препараты для лечения 
заболеваний сердечно-
сосудистой системы 

12,9% 13,5% 0,6% 12,8% 13,5% 0,6% 

N Препараты для лечения 
заболеваний нервной системы 

11,5% 11,4% -0,2% 14,3% 14,0% -0,3% 

J Противомикробные препараты 
для системного использования 

9,4% 8,2% -1,3% 8,9% 8,3% -0,6% 

M Препараты для лечения 
заболеваний костно-мышечной 
системы 

8,0% 8,1% 0,1% 8,0% 8,2% 0,1% 

G Препараты для лечения 
заболеваний урогенитальных 
органов и половые гормоны 

7,0% 7,5% 0,4% 2,4% 2,5% 0,2% 

D Препараты для лечения 
заболеваний кожи 

4,7% 5,2% 0,4% 7,2% 7,6% 0,5% 

B Препараты, влияющие на 
кроветворение и кровь 

4,8% 4,9% 0,0% 2,9% 2,9% 0,0% 

L Противоопухолевые 
препараты и иммуномодуляторы 

3,2% 2,8% -0,3% 1,8% 1,6% -0,2% 

S Препараты для лечения 
заболеваний органов чувств 

2,6% 2,7% 0,1% 2,7% 2,8% 0,1% 

~ Препараты без указания ATC-
группы 

1,5% 1,5% 0,0% 2,5% 2,6% 0,1% 

V Прочие препараты  0,8% 1,0% 0,1% 0,7% 0,6% 0,0% 

H Гормональные препараты для 
системного использования 
(исключая половые гормоны) 

0,4% 0,5% 0,0% 0,6% 0,7% 0,0% 

P Противопаразитарные 
препараты, инсектициды и 
репелленты 

0,2% 0,2% 0,0% 0,3% 0,4% 0,0% 

 
Источник: «Ежемесячный розничный аудит фармацевтического рынка РФ» DSM Group. 
СМК соответствует требованиям ISO 9001:2015 

 
Препараты, относящиеся к группе [R] «Препараты для лечения заболеваний 

респираторной системы», в январе расположились на второй строчке по стоимостному 
объёму продаж, их доля уменьшилась на 1,2% до 14,3%. Объём реализации лекарств АТС-
группы [R] сократился на 17,8% относительно декабря. Лидеры среди препаратов для 
лечения заболеваний респираторной системы: ингаляционный препарат для лечения 
бронхиальной астмы и ХОБЛ «Пульмикорт» (доля в группе 5,8% в руб.), 
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противомикробный препарат для лечения заболеваний горла «Граммидин» (3,7%) и 
средство лечения заболеваний носа растительного происхождения «Синупрет» (2,9%). 

Замыкают тройку лидеров в январе препараты для лечения заболеваний сердечно-
сосудистой системы (-7,1% относительно декабря), доля которых увеличилась на 0,6% и 
составила 13,5%. Ведущими брендами группы [C] являются препарат, влияющий на 
систему ренин-ангиотензин, «Эдарби» (доля в группе 4,4% в руб.), ангиопротектор 
«Детралекс» (4,2%) и бета-адреноблокатор «Конкор» (2,9%). 

Объём реализации у 13 групп в январе сократился по отношению к декабрю. 
Наибольший темп снижения показали следующие группы: [J] «Противомикробные 
препараты для системного использования» (-23% к декабрю), [L] «Противоопухолевые 
препараты и иммуномодуляторы» (-20%) и [R] «Препараты для лечения заболеваний 
респираторной системы» (-17,8%).  

Продажи выросли только у двух групп: прочие препараты (+5,3%) и 
противопаразитарные препараты, инсектициды и репелленты (+1%). 

 
Колебание доли, занимаемой той или иной АТС-группой, от месяца к месяцу 

сопряжено с сезонными изменениями потребления препаратов, поэтому более интересным 
является сравнение структуры рынка за аналогичный период 2023 и 2024 гг. 

 
Соотношение аптечных продаж ЛС по АТС-группам I уровня в России в январе 2023-

2024 гг. представлено в таблице 2. 
 
В долевом отношении в январе по сравнению с первым месяцем прошлого года 

произошли заметные сдвиги: изменение долей стоимостного объёма было в пределах 
±1,2%. Если проанализировать динамику абсолютных показателей продаж, то можно 
отметить увеличение реализации у всех АТС-групп. 

 
Максимальным приростом продаж отметились следующие группы: [V] «Прочие 

препараты» (+46,5% относительно января 2023 года), [R] «Препараты для лечения 
заболеваний респираторной системы» (+38,8%) и [S] «Препараты для лечения 
заболеваний органов чувств» (+28,9%). 

 
Что касается прочих препаратов, то на динамику данной группы в большей мере 

повлияли продажи аллергена «Сталораль» (+153,6% относительно января 2023 года), 
гепатопротекторного средства «Глатион» (+65,5%) и средства лечения почечной 
недостаточности «Кетостерил» (+53,7%). 

 
Среди препаратов для лечения заболеваний респираторной системы в январе 

наибольший темп прироста продаж наблюдался у ингаляционного препарата для лечения 
бронхиальной астмы и ХОБЛ «Пульмикорт» (+208,1% относительно января 2023 года), а 
также у ГКС для местного применения «Назонекс» (+111,1%) и противоконгестивного 
препарата «Снуп» (+60%). 

 
Решающую роль в увеличении продаж препаратов для лечения заболеваний 

органов чувств сыграли: препарат, стимулирующий процессы регенерации для местного 
применения в офтальмологии, «Корнерегель» (+48,6% относительно января 2023 года), 
препарат для лечения отита «Отипакс» (+34,3%) и противоглаукомное средство 
«Ксалатан» (+34%). 
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Таблица 2 
Соотношение долей АТС-групп I уровня в объёме аптечных продаж ЛП  

в России в январе 2023-2024 гг. 
 

АТС-группы I уровня 

Доля от стоимостного объёма 
продаж 

Доля от натурального объёма 
продаж 

Январь Январь Изменение 
доли 

Январь Январь Изменение 
доли 2023 2024 2023 2024 

A Пищеварительный тракт и 
обмен веществ 

18,6% 18,5% -0,2% 15,9% 16,0% 0,1% 

R Препараты для лечения 
заболеваний респираторной 
системы 

13,1% 14,3% 1,2% 17,4% 18,3% 0,9% 

C Препараты для лечения 
заболеваний сердечно-
сосудистой системы 

14,0% 13,5% -0,5% 13,9% 13,5% -0,4% 

N Препараты для лечения 
заболеваний нервной 
системы 

11,5% 11,4% -0,2% 14,6% 14,0% -0,5% 

J Противомикробные 
препараты для системного 
использования 

8,4% 8,2% -0,2% 8,0% 8,3% 0,3% 

M Препараты для лечения 
заболеваний костно-
мышечной системы 

8,0% 8,1% 0,1% 8,1% 8,2% 0,1% 

G Препараты для лечения 
заболеваний урогенитальных 
органов и половые гормоны 

7,6% 7,5% -0,1% 2,5% 2,5% 0,0% 

D Препараты для лечения 
заболеваний кожи 

5,2% 5,2% -0,1% 8,0% 7,6% -0,4% 

B Препараты, влияющие на 
кроветворение и кровь 

4,9% 4,9% 0,0% 3,0% 2,9% -0,1% 

L Противоопухолевые 
препараты и 
иммуномодуляторы 

2,9% 2,8% -0,1% 1,7% 1,6% -0,1% 

S Препараты для лечения 
заболеваний органов чувств 

2,6% 2,7% 0,0% 2,7% 2,8% 0,1% 

~ Препараты без указания 
ATC-группы 

1,5% 1,5% 0,0% 2,6% 2,6% 0,0% 

V Прочие препараты  0,8% 1,0% 0,1% 0,6% 0,6% 0,0% 

H Гормональные препараты 
для системного 
использования (исключая 
половые гормоны) 

0,5% 0,5% -0,1% 0,7% 0,7% 0,0% 

P Противопаразитарные 
препараты, инсектициды и 
репелленты 

0,2% 0,2% 0,0% 0,4% 0,4% 0,0% 

 
Источник: «Ежемесячный розничный аудит фармацевтического рынка РФ» DSM Group. 
СМК соответствует требованиям ISO 9001:2015 

 
2.5. Соотношение оригинальных и дженериковых лекарственных препаратов  

 
Соотношение объёмов аптечных продаж оригинальных и дженериковых ЛП на 

коммерческом рынке в России отражено на графике 5. 
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График 5 

    
Источник: «Ежемесячный розничный аудит фармацевтического рынка РФ» DSM Group. 
СМК соответствует требованиям ISO 9001:2015 

 
В январе 2024 года доля дженериков выросла на 0,7% в рублях, но уменьшилась 

на 0,2% в упаковках по сравнению с январём 2023 года. Преобладание группы 
дженериковых лекарственных средств по-прежнему значительно — 71,6% в стоимостном 
выражении и 86,9% — в натуральном эквиваленте. 

Около половины от объёма продаж всех дженериков по итогам января 2024 года 
распределена среди трёх ATC-групп – это «препараты, влияющие на пищеварительный 
тракт и обмен веществ» (доля 20,1% в руб.), «препараты для лечения заболеваний 
респираторной системы» (15,2%) и «препараты для лечения заболеваний нервной 
системы» (12,8%). В наименьшей степени дженериковые лекарственные средства 
представлены в группе «противопаразитарные препараты, инсектициды и репелленты» 
(0,3%).  

Структура распределения оригинальных препаратов различна. В тройку наиболее 
востребованных АТС-групп вошли: «препараты для лечения заболеваний сердечно-
сосудистой системы» (доля 16,6% в руб.), «препараты, влияющие на пищеварительный 
тракт и обмен веществ» (14,3%) и «препараты для лечения заболеваний респираторной 
системы» (12%).  

Более заметное переключение с оригинальных на дженериковые препараты 
отмечено у АТС [H] «Гормональные препараты для системного использования (исключая 
половые гормоны)» (+6,6%), [V] «Прочие препараты» (+3,2%) и [J] «Противомикробные 
препараты для системного использования» (+2,9%). А вот у препаратов для лечения 
заболеваний респираторной системы (+2,6%) и противоопухолевых препаратов и 
иммуномодуляторов (+2,4%), наоборот, растёт доля оригинальных препаратов.  

В разрезе АТС-классификатора есть группы с преобладанием дженериковых 
препаратов: так, например, наибольшую долю дженерики по сравнению с оригинальными 

Соотношение объёмов продаж оригинальных и дженериковых ЛП  
на аптечном рынке России в январе 2023-2024 гг. 
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препаратами занимают на рынке препаратов без указания ATC-группы (99,7%) и 
противопаразитарных препаратов, инсектицидов и репеллентов (92,5%). Оригинальные 
средства занимают наибольшую долю только в продажах препаратов, влияющих на 
кроветворение и кровь (67%).  
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3. Лидеры среди производителей лекарственных препаратов 
 
В январе аптеки реализовали лекарственные препараты производства 729 

фармацевтических компаний. 
 
ТОП-10 компаний по стоимостному объёму продаж представлен в таблице 3. 

Таблица 3 

ТОП-10 производителей ЛП по стоимостному объёму продаж  
в России в январе 2024 года 

 

Рейтинг 
Производитель 

Стоимостный 
объём, 

млн руб. 
Доля 

Прирост 
Январь 2024 / 
Декабрь 2023 

Декабрь 
2023 

Январь 
2024 

1 1 Bayer 5 396,2 3,9% -6,7% 

2 2 Stada 4 898,6 3,6% -12,0% 

3 3 Отисифарм 4 324,0 3,2% -15,1% 

9 4 Sanofi 4 194,7 3,1% 0,5% 

7 5 Servier 4 000,6 2,9% -6,2% 

8 6 Abbott 3 835,5 2,8% -8,6% 

4 7 Teva 3 832,5 2,8% -13,3% 

6 8 Биннофарм Групп 3 767,8 2,8% -11,6% 

5 9 KRKA 3 697,8 2,7% -15,2% 

11 10 Novartis 3 424,3 2,5% -9,1% 

Итого: 41 372,0 30,3%  

 
Источник: «Ежемесячный розничный аудит фармацевтического рынка РФ» DSM Group. 
СМК соответствует требованиям ISO 9001:2015 
Примечание: под «производителем» понимается головная компания, которая может объединять несколько 
производственных площадок. 

 
Состав ТОП-10 компаний-производителей, лидирующих по стоимостному объёму 

продаж на коммерческом рынке ЛП, за месяц заметно изменился. В десятку лидеров вошла 
компания Novartis (+1 место). 

Немецкая корпорация Bayer (доля 3,9% в руб.) в январе расположилась на первой 
строчке. Объём реализации производителя по сравнению с декабрём снизился на 6,7%. 
Девять из десяти ведущих брендов фирмы показали падение продаж. Среди них 
наибольший темп снижения был отмечен у витаминно-минеральных комплексов 
«Супрадин» (-16,9% относительно декабря), антикоагулянтного средства «Ксарелто»  
(-11,1%) и комбинированного контрацептива «Ярина» (-7,8%). За месяц увеличение 
продаж продемонстрировал только комбинированное контрацептивное средство «Жанин» 
(+10,8%). 

Вторую позицию рейтинга занимает компания Stada (доля 3,6% в руб.). Снижение 
продаж на 12% в большей мере произошло за счёт падения спроса на противокашлевое 
средство центрального действия «Омнитус» (-22,1% относительно декабря), 
антиагрегантное средство «Кардиомагнил» (-21%) и стимулятор репарации тканей 
«Артра» (-17,8%). 

Производитель из России «Отисифарм» (доля 3,2% в руб.) в январе вновь занял 
третье место несмотря на снижение объёма реализации на 15,1%. Среди «хитов» фирмы 
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(входят в ТОП-10) наибольшим падением потребления отметились: противовирусные 
препараты «Амиксин» (-36,3% относительно декабря) и «Арбидол» (-35,4%), препарат от 
кашля «Коделак» (-21,4%). Рост спроса из первой «десятки» показали глазные капли и 
витаминно-минеральный комплекс для глаз под брендом «Тауфон» (+10,2%) и 
анксиолитическое средство «Афобазол» (+2,2%). 

 
Изменение ТОПа производителей в январе по сравнению с аналогичным периодом 

2023 года представлено в таблице 4.  
Таблица 4 

ТОП-10 фирм-производителей ЛП по стоимостному объёму продаж  
в России в январе 2024 года 

 

Рейтинг 

Производитель 
Стоимостный 

объём,  
млн руб. 

Доля 
Прирост 

Январь 2024 / 
Январь 2023 Январь 

2023 
Январь 

2024 

1 1 Bayer 5 396,2 3,9% 29,3% 

2 2 Stada 4 898,6 3,6% 24,3% 

3 3 Отисифарм 4 324,0 3,2% 11,6% 

5 4 Sanofi 4 194,7 3,1% 33,9% 

6 5 Servier 4 000,6 2,9% 28,5% 

4 6 Abbott 3 835,5 2,8% 19,0% 

7 7 Teva 3 832,5 2,8% 26,9% 

9 8 Биннофарм Групп 3 767,8 2,8% 43,1% 

8 9 KRKA 3 697,8 2,7% 25,0% 

10 10 Novartis 3 424,3 2,5% 32,4% 

Итого: 41 372,0 30,3%  

 
Источник: «Ежемесячный розничный аудит фармацевтического рынка РФ» DSM Group. 
СМК соответствует требованиям ISO 9001:2015 

 Примечание: под «производителем» понимается головная компания, которая может объединять  
 несколько производственных площадок. 

 
Общая доля компаний, входящих в ТОП-10, в январе составила 30,3% от 

стоимостного объёма продаж препаратов на всём аптечном рынке ЛП, что заметно выше 
веса этих производителей в натуральном выражении — 24%. 

Рейтинг возглавила немецкая корпорация Bayer, продажи фирмы за год выросли на 
29,3%. Доля компании на рынке увеличилась на 0,1% и составила 3,9% по итогам января. 
Производитель Stada расположился на 2 месте, продемонстрировав увеличение объёма 
реализации на 24,3%. Вес компании на рынке уменьшился на 0,1% и составил 3,6%. 
Третья строчка – у компании «Отисифарм» (доля сократилась на 0,4% и составила 3,2%), 
которая показала увеличение объёма реализации на 11,6% относительно января 
прошлого года.  

У всех производителей наблюдалась положительная динамика к показателям 
продаж января прошлого года. Наибольший прирост объёма потребления принадлежит 
компаниям: «Биннофарм Групп» (+43,1% и +1 строчка), Sanofi (+33,9% и +1 строчка) и 
Novartis (+32,4%).  
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4. Препараты–лидеры продаж 
 

ТОП-20 брендов ЛП по объёму аптечных продаж в РФ в январе представлен в  
таблице 5. 

Таблица 5 

ТОП-20 брендов ЛП по стоимостному объёму продаж 
в России в январе 2024 года 

 
Рейтинг 

Бренд 
Стоимостный 

объём,  
млн руб. 

Доля 
Прирост 

Январь 2024 / 
Декабрь 2023 

Декабрь 
2023 

Январь 
2024 

1 1 Ксарелто 1 376,7 1,0% -11,1% 

4 2 Эликвис 1 190,3 0,9% -10,0% 

6 3 Пульмикорт 1 122,7 0,8% -13,7% 

2 4 ТераФлю 995,9 0,7% -34,8% 

3 5 Ингавирин 928,7 0,7% -36,1% 

7 6 Нурофен 867,0 0,6% -21,6% 

5 7 Арбидол 844,2 0,6% -35,4% 

9 8 Эдарби 808,6 0,6% -4,2% 

10 9 Детралекс 782,2 0,6% 0,5% 

8 10 Граммидин 726,2 0,5% -28,4% 

13 11 Пенталгин 671,4 0,5% -5,7% 

25 12 Эссенциале 662,0 0,5% 8,2% 

12 13 Гептрал 656,5 0,5% -8,1% 

15 14 Нимесил 610,9 0,4% -10,6% 

21 15 Урсосан 608,8 0,4% -3,7% 

23 16 Канефрон 596,7 0,4% -3,5% 

18 17 Мексидол 582,8 0,4% -11,4% 

29 18 Фемостон 573,1 0,4% -3,5% 

14 19 Синупрет 567,1 0,4% -19,2% 

22 20 Актовегин 560,1 0,4% -10,0% 

Итого: 15 731,6 11,5%  

 
Источник: «Ежемесячный розничный аудит фармацевтического рынка РФ» DSM Group. 
СМК соответствует требованиям ISO 9001:2015 
 

Общая доля препаратов ТОП-20 в январе уменьшилась на 0,9% относительно 
декабря и составила 11,5% от всего коммерческого рынка ЛП. Рейтинг заметно изменился 
по отношению к предыдущему месяцу. Поменялась расстановка игроков, в ТОП-20 вошло 
5 новых препаратов: гепатопротекторные средства «Эссенциале» (+13 мест) и «Урсосан» 
(+6 мест), противоклимактерическое средство «Фемостон» (+11 мест), диуретическое 
средство растительного происхождения «Канефрон» (+7 мест) и стимулятор репарации 
тканей «Актовегин» (+2 места). 



 

17 
 

Лидером по итогам января стал антикоагулянтный препарат «Ксарелто»  
(-11,1% относительно декабря) от корпорации Bayer. На вторую строчку с четвёртого 
места поднялся ещё один антикоагулянт «Эликвис» (-10%) производства Pfizer. Замыкает 
тройку лидеров ингаляционный препарат для лечения бронхиальной астмы и ХОБЛ 
«Пульмикорт» (-13,7%) от AstraZeneca, преодолевший за месяц три места. 

Большинство препаратов ТОП-20 (18 брендов) показали отрицательную динамику. 
Максимальный темп снижения был отмечен у сезонных лекарственных средств 
«Ингавирин» (-36,1%), «Арбидол» (-35,4%) и «ТераФлю» (-34,8%). Продажи выросли 
только у гепатопротектора «Эссенциале» (+8,2%) и ангиопротектора «Детралекс» 
(+0,5%). 
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5. Биологически активные добавки 
 

В январе аптечные организации России реализовали около 3 тыс. брендов 
биологически активных добавок от 1 006 производителей. 

 
На графике 6 отражена динамика объёма аптечного рынка БАД России с января 2023 

года по январь 2024 года. 
График 6 

Аптечный рынок БАД России 
январь 2023 года – январь 2024 года 

 
Источник: «Ежемесячный розничный аудит фармацевтического рынка РФ» DSM Group. 
СМК соответствует требованиям ISO 9001:2015 

 
При сравнении с декабрём объём реализации биодобавок уменьшился на 10,9% в 

стоимостном выражении и на 15,1% в натуральных единицах измерения. Ёмкость 
российского рынка БАД в январе 2024 года составила 34,4 млн упаковок на сумму 11,5 
млрд рублей. 

В январе средневзвешенная цена упаковки БАД была равна 333,7 рубля, что на 
4,9% выше, чем месяцем ранее. 

 
В таблице 6 представлены производители БАД с наибольшим объёмом аптечных 

продаж в России в январе. 
 
В январе рейтинг производителей на аптечном рынке БАД заметно изменился по 

сравнению с аналогичным периодом 2023 года, в ТОП-10 вошло два новых игрока – 
компании «Грин Сайд» (+7 строчек; +73,5%) и «Полярис» (+6 строчек; +68,9%), которые 
продемонстрировали максимальный прирост продаж. Высокую долю в портфеле этих 
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производителей занимают СТМ. Большинство ведущих производителей биодобавок (а 
именно 6 компаний) показали увеличение объёма реализации к январю прошлого года. 

Таблица 6 

ТОП-10 производителей БАД по стоимостному объёму продаж  
в России в январе 2024 года 

 
Рейтинг 

Производитель 
Стоимостный 

объём, 
млн руб. 

Доля 
Прирост 

Январь 2024 / 
Январь 2023 

Январь 
2023 

Январь 
2024 

1 1 Эвалар 1 606,0 14,0% 8,6% 

2 2 Solgar 715,6 6,2% -14,5% 

5 3 Мирролла 714,1 6,2% 47,8% 

4 4 Квадрат-С 625,9 5,5% 23,2% 

3 5 PharmaMed 579,4 5,0% -1,7% 

6 6 ВТФ 340,8 3,0% -17,5% 

13 7 Полярис 310,0 2,7% 68,9% 

9 8 Unipharm 299,9 2,6% 16,0% 

8 9 Stada 236,3 2,1% -9,9% 

17 10 Грин Сайд 226,0 2,0% 73,5% 

Итого: 5 654,0 49,3%  

 
Источник: «Ежемесячный розничный аудит фармацевтического рынка РФ» DSM Group. 
СМК соответствует требованиям ISO 9001:2015 

 Примечание: под «производителем» понимается головная компания, которая может объединять  
 несколько производственных площадок. 

 
Традиционно ведущим производителем БАД является компания «Эвалар» с долей 

14% в рублях (объём продаж производителя увеличился на 8,6%). Прирост продаж 
российской корпорации обеспечили: жевательные мармеладные витамины для детей 
«Бэби Формула» (+90% к январю 2023 года), добавка, применяемая при сахарном 
диабете, «Олиджим» (+58,4%) и линия нутрицевтиков для «управления возрастом» Anti-
Age (+33,7%). Реализация снизилась у добавки, влияющей на мозговую деятельность, 
«Эвалар Глицин» (-23,3%), БАД, обладающего успокаивающим и мягким снотворным 
действием, «Формула Спокойствия» (-7,5%) и БАД со слабительным эффектом «Фитолакс» 
(-4,9%). 

Второе место – у американского производителя Solgar (доля на рынке 6,2% в руб.), 
в январе объём реализации компании сократился на 14,5%. У компании всего один бренд 
– Solgar, который имеет целую серию биологически активных добавок с широким спектром 
действия: от БАД, действующих на организм в целом, до добавок, поддерживающих 
функционирование отдельных систем органов. В начале года продажи семи из десяти 
основных торговых наименований компании снизились. Наибольшее падение показали 
добавки к пище «Solgar Джентл Айрон Легкодоступное Железо» (-32% к январю 2023 
года), «Solgar Мульти I» (-29,9%) и «Solgar Витамин D3» (-23,1%). А вот объём продаж 
добавок «Solgar Тройная Омега 3 ЭПК и ДГК» (+3,8%), «Solgar Пиколинат Цинка» (+1,7%) 
и «Solgar Концентрат Рыбьего Жира Омега 3» (+0,4%), наоборот, вырос. 

На третье место с пятого в январе поднялся производитель «Мирролла» (доля 6,2% 
в руб.), который продемонстрировал увеличение объёма реализации на 47,8%. Портфель 
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фирмы включает в себя более 30 брендов биодобавок. Кроме того, компания занимается 
производством СТМ для аптек. Практически все ключевые бренды показали 
положительную динамику. Из них максимальный прирост был отмечен у ацетилцистеина 
в шипучих таблетках «Нак Лонг» (+5715,8% к январю 2023 года), БАД, применяемого при 
отравлениях и интоксикациях, «Сорбигель» (+5239,6%) и добавки, способствующей 
восполнению дефицита витамина D3, поддержанию иммунитета, укреплению костной 
ткани, повышению тонуса, «Аква D3» (+508,3%). На 7% снизилась реализация линейки 
с Омега-3 «Океаника», на 6,2% – добавки при вздутии и газообразовании Dr.Gaz'ex. 

 
Основные изменения в рейтинге коснулись следующих производителей: 
 

 Максимальный прирост показали российские компании с высокой долей СТМ в своём 
портфеле. Речь идёт о производителях «Грин Сайд» (+7 строчек; +73,5%), 
«Полярис» (+6 строчек; +68,9%) и «Мирролла» (+2 строчки; +47,8%). 

 Наибольшее снижение продаж относительно января прошлого года показала 
компания «ВТФ» (-17,5%). Вместе с тем, производитель сохранил за собой 6-ю 
строчку. Максимальное сокращение объёма потребления принадлежит линейкам 
Vitanium, «ВТФ» и VitaBeauty. Однако жевательные пастилки для детей 
«Союзмультфильм» (+161,7%), витаминно-минеральные комплексы VITime 
(+161%) и гематоген в пастилках и жевательных таблетках «Гематоша» (+143,1%) 
продемонстрировали заметное увеличение спроса. 
 
В таблице 7 представлен ТОП-20 брендов БАД по объёму аптечных продаж в России 

в январе. 
 
Перечень брендов БАД, вошедших по итогам января в ТОП-20, сильно изменился 

относительно января 2023 года (+4 новые позиции), так же как заметно поменялось и 
расположение брендов. 

Рейтинг по-прежнему возглавляет бренд «Эвалар» (доля 12,5% в руб.) от 
российского производителя «Эвалар» с приростом на 15,1%. На второй строчке линейка 
Solgar (6,2%) от одноимённого производителя, реализация которой снизилась на 14,5%. 
Замыкает тройку лидеров в этом месяце с долей 2,8% марка «Витамир» (+17%) от 
компании «Квадрат-С». 

В ТОП-20 в январе вошло 4 новых бренда. Линейка различных продуктов под 
маркой «Мирролла» за счёт прироста продаж на 218,4% укрепила свои позиции в 
рейтинге на 17 мест. 

Продажи синбиотика для поддержания нормальной микрофлоры кишечника Bificin 
увеличились на 34,8% к январю прошлого года. В итоге БАД от фирмы «Спектрум» вошёл 
в ТОП-20 по стоимостному объёму на 15-ю строчку (+6 строчек за год). 

Биокомплексы для красоты, здоровья и молодости, предназначенные специально 
для женщин, «Ледис Формула» выпускает производитель PharmaMed. При сравнении с 
январём 2023 года объём реализации марки вырос на 90%. В итоге ранг бренда изменился 
с 37-го на 16-е место. 

Также в январе в рейтинг вошла новинка – серия продуктов Allvit (9-е место) – СТМ, 
которую выпускает сразу несколько производителей. 

11 БАД, вошедших по итогам января в ТОП-20 брендов, показали увеличение 
продаж относительно аналогичного месяца прошлого года. Максимальным приростом 



 

21 
 

отметились новинки, упомянутые выше, а вот наибольшее снижение показали марки Erzig 
(-44,2%), Gross Hertz (-40,3%) и «Доппельгерц» (-21%). 

Таблица 7 

ТОП-20 брендов БАД по стоимостному объёму продаж  
в России в январе 2024 года 

 

Рейтинг 

Бренд Производитель 
Стоимостный 

объём, 
млн руб. 

Доля 
Прирост 

Январь 2024 / 
Январь 2023 

Январь Январь 

2023 2024 

1 1 Эвалар Эвалар 1 432,3 12,5% 15,1% 

2 2 Solgar Solgar 715,6 6,2% -14,5% 

4 3 Витамир Квадрат-С 325,9 2,8% 17,0% 

3 4 Бак-Сет PharmaMed 324,1 2,8% 7,5% 

6 5 Consumed Разные 323,8 2,8% 26,1% 

8 6 Будь Здоров! Разные 237,5 2,1% 24,2% 

5 7 Доппельгерц Queisser Pharma 219,9 1,9% -21,0% 

25 8 Мирролла Мирролла 210,7 1,8% 218,4% 

new 9 Allvit Разные 207,0 1,8% new 

10 10 Детримакс Unipharm 198,6 1,7% 16,4% 

7 11 Максилак Биннофарм 
Групп 

186,9 1,6% -4,7% 

9 12 Фемибион Dr.Reddy's 183,9 1,6% -2,5% 

15 13 Импловит Разные 178,4 1,6% 50,3% 

11 14 Витрум Stada 139,0 1,2% -10,1% 

21 15 Bificin Спектрум 97,7 0,9% 34,8% 

37 16 Ледис 
Формула 

PharmaMed 82,2 0,7% 90,0% 

12 17 Gross Hertz Разные 75,9 0,7% -40,3% 

18 18 
Natures 
Bounty 

The Bountiful 
Company (NBTY) 75,3 0,7% -9,9% 

19 19 Фитомуцил PharmaMed 74,1 0,6% -5,1% 

13 20 Erzig Эрциг 70,2 0,6% -44,2% 

Итого: 5 358,9 46,7%  

 
Источник: «Ежемесячный розничный аудит фармацевтического рынка РФ» DSM Group. 
СМК соответствует требованиям ISO 9001:2015 
 
На графике 7 отражена динамика потребления БАД (в стоимостном выражении) из 

разных ценовых категорий. 
 
Структура продаж по ценовым сегментам БАД изменилась в пользу БАД из высоких 

ценовых категорий. Вес группы самых дорогостоящих биодобавок в январе вырос на 2% 
по сравнению с январём 2023 года и составил 30,9%. Средневзвешенная цена 
биологически активной добавки из высокого ценового сегмента составила 1 643 руб./упак. 
(+2,4% относительно января 2023 года). 
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Доля биодобавок из ценового диапазона от 500 до 1 000 рублей в январе составила 
31,5%, что на 1,1% больше удельного веса группы в январе 2023 года. Средняя цена в 
категории составила 693 руб./упак. (+3,7% к январю 2023 года). 

Уменьшилась на 2,7% относительно января прошлого года доля самого 
востребованного сегмента БАД со средней стоимостью упаковки 100-500 рублей (32,5%). 
Средняя стоимость упаковки при этом стала выше на 1,3% относительно января 2023 года 
(266 рублей). 

Доля БАД нижнего ценового сегмента в январе относительно первого месяца 2023 
года сократилась на 0,4%, составив 5,1%. Средняя стоимость упаковки стала выше 
относительно января прошлого года на 7,9% до 45 руб./упак. 

График 7 
Структура разных ценовых категорий на коммерческом аптечном  

рынке БАД России (в стоимостном выражении) в январе 2024 года 

 

 
Источник: «Ежемесячный розничный аудит фармацевтического рынка РФ» DSM Group. 
СМК соответствует требованиям ISO 9001:2015 

 
Соотношение объёмов аптечных продаж отечественных и импортных БАД в России 

отражено на графике 8. 
 
Структура продаж биодобавок по происхождению за год изменилась в пользу 

отечественных производителей на 2,8% в рублях и на 0,8% в упаковках. Российские 
биодобавки удерживают превосходство на рынке с долей 82,6% в упаковках и 65,3% в 
рублях по результатам января. 

При рассмотрении абсолютных показателей в январе можно отметить увеличение 
продаж у отечественных добавок к пище по отношению к аналогичному месяцу 2023 года 
в рублях (+7,1%). В упаковках их реализация, наоборот, снизилась на 5,5%. Объём 
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потребления импортных БАД сократился в обоих выражениях: на 5% в стоимостном 
эквиваленте и на 10,3% в натуральном. 

Если в среднем одна упаковка российской добавки к пище отпускалась в аптеках 
по 263,9 рубля (+13,3% к январю 2023 года), то упаковка импортной добавки стоила 
664,3 руб. (+5,9%). 

График 8 
Соотношение объёмов продаж импортных и отечественных БАД на 

коммерческом аптечном рынке России в январе 2024 года  

 
Источник: «Ежемесячный розничный аудит фармацевтического рынка РФ» DSM Group. 
СМК соответствует требованиям ISO 9001:2015 
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                                   II. События фармацевтического рынка 
 
Данный раздел посвящён значимым событиям, произошедшим на российском 

фармацевтическом рынке в феврале 2024 года. 
 

1. Новости регуляторов 
 
1. В России увеличили норматив финансовых затрат на одного льготника 
Норматив финансовых затрат в месяц на одного россиянина, получающего 

государственную социальную помощь в виде обеспечения лекарствами, медизделиями, а 
также специальными продуктами лечебного питания, с 1 февраля увеличен до 1 211,3 
руб. (ранее норматив составлял 1 127,8 руб.), согласно проекту постановления Минздрава 
РФ, опубликованному на портале проектов нормативных правовых актов. 

Источник: «ТАСС». 
 
2. Владельцы аптек просят власти разрешить им торговлю 

ветпрепаратами 
Представители аптечного бизнеса попросили власти разрешить им торговлю 

ветпрепаратами с целью привлечения дополнительных покупателей. Текущее 
регулирование такие продажи не допускает: препараты для животных могут 
реализовываться только в ветеринарных аптеках. Россельхознадзор не против таких 
изменений, а вот в Минздраве такую идею не поддержали, так как практика совместной 
продажи препаратов для людей и животных не получила распространения в мире. 

Источник: «Известия». 
 
3. «Круг Добра» включил в список новые нозологии 
Фонд «Круг Добра» провёл заседание экспертного совета, по результатам которого 

было одобрено расширение перечня нозологий за счёт хронической реакции 
«трансплантат против хозяина» (РТПХ) и атрофии зрительного нерва Лебера. Кроме того, 
совет фонда вынес на утверждение попечительским советом фонда «Круг Добра» 
препараты «Резурок» (МНН белумосудил) для терапии РТПХ и «Раксон» (МНН идебенон) 
для терапии атрофии зрительного нерва Лебера. 

Источник: GxP News. 
 
4. Минздрав предложил новые поправки к правилам формирования 

перечня ЖНВЛП 
Министерство здравоохранения опубликовало проект изменений правил 

формирования перечней препаратов, которые планируется внести в Постановление 
Правительства РФ № 871 от 28.08.2014 г. В проекте уточнён процесс включения 
комбинированных препаратов, изменены баллы за локализацию, а также удалена фраза 
о внесении отдельного показания препарата. 

Источник: «Фармацевтический Вестник». 
 
5. Союз пациентов призвал к созданию фонда для взрослых пациентов с 

орфанными заболеваниями аналогичного Кругу Добра 
Всероссийский союз пациентов направил в правительство обращение, в котором 

предложил расширить системы госгарантий, создав в стране благотворительный фонд, из 
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бюджета которого оплачивалось бы лечение взрослых пациентов, страдающих орфанными 
заболеваниями. 

Источник: GxP News. 
 
6. Пилотный проект по онлайн-доставке рецептурных препаратов показал 

слабые результаты 
Эксперимент по дистанционной доставке рецептурных лекарственных препаратов, 

запущенный в Москве, Московской и Белгородской областях в марте прошлого года, 
показал скромные результаты. В Москве и области за неполный первый год доставили 
менее 1,1 тысячи заказов. Причинами таких результатов пилота аптечные сети считают 
сложную процедуру заказа для покупателей и отсутствие спроса на услугу из-за большого 
количества офлайн-аптек. 

Источник: «Коммерсант». 
 
7. Решения о принудительном лицензировании лекарств будет принимать 

подкомиссия при Правительстве РФ 
Президент подписал указ № 122 от 15.02.2024 г., согласно которому при 

правительственной комиссии по экономическому развитию и интеграции будет создана 
подкомиссия по вопросам использования изобретений, полезных моделей и 
промышленных образцов в целях обеспечения экономической безопасности России. То 
есть данная комиссия будет принимать решения о принудительном лицензировании 
лекарственных препаратов. 

Источник: GxP News. 
 
8. Аптеки станут продавать без рецепта средства экстренной 

контрацепции 
Минздрав РФ разрешил свободную продажу в аптеках популярных экстренных 

противозачаточных «Постинор» и «Эскапел», то есть теперь они будут продаваться в 
аптеках без рецепта, и их можно будет даже приобрести онлайн. Ведомство оценило 
международный опыт применения, а также собственные исследования с точки зрения 
безопасности приёма препарата без назначения врача. Вместе с тем, данное решение 
принято на фоне ужесточения в 2023 году оборота мифепристона, который в низкой 
дозировке также применяется как средство экстренной контрацепции. А «Постинор» и 
«Эскапел» не соответствуют ни одному из требований к Rx-препаратам, и сравнение мер 
контроля в отношении лекарств, относящихся к разным фармакотерапевтическим 
группам, некорректно. 

Источник: «Коммерсант». 
 

2. Новости аптечных сетей 
 
1. Владельцы обанкротившейся аптечной сети A.v.e пытаются вернуться в 

фармретейл 
Владельцы обанкротившейся аптечной сети A.v.e Владимир Кинцурашвили и Иван 

Саганелидзе намерены запустить очередной проект в фармретейле на базе своего 
дистрибьютора вин «Авевайн». 

К 2024 году большая часть аптек A.v.e закрылась, на данный момент на сайте A.v.e 
указаны 4 работающие точки. С учётом репутации собственников A.v.e у новой сети могут 
возникнуть сложности с взаимодействием с оптовым звеном – дистрибьюторами. Кроме 
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того, высокая конкуренция в фармрознице ссужает для игроков рынка возможности для 
расширения. 

Источник: «Коммерсант». 
 
2. В столичной больнице заработала «аптека-робот» 
В столице на базе ГКБ № 67 им. Л.А. Ворохобова заработала автоматизированная 

аптека или «аптека-робот» в рамках пилотного проекта «Умная аптека». 
Высокотехнологичная система «аптеки-робота» автоматизирует все процессы: получение, 
учёт и хранение препаратов. Машина проверяет срок годности лекарств и их соответствие 
товарным накладным, формирует необходимые заказы для отделений больницы, что 
сильно упрощает и ускоряет работу медиков. 

Источник: GxP News. 
 

3. Новости производителей 
 
1. Московский эндокринный завод намерен к 2025 году выпускать свыше 

200 образцов лекарств 
Московский эндокринный завод (ФГУП «Эндофарм») в конце 2023 года успешно 

прошёл 3-й ежегодный инспекционный контроль на соответствие требованиям 
Международному стандарту. Согласно производственным планам к 2025 году выпускаемая 
номенклатура будет включать свыше 200 стандартных образцов.  

Источник: endopharm.ru. 
 
2. Renewal построит новый производственный корпус 
Производственная фармацевтическая компания «Обновление» (Renewal) получила 

разрешение на строительство нового этапа фармацевтического производства № 7 в 
Новосибирске. Проект включает в себя здание фармацевтического производства, 
энергокорпус, склад, административное здание и гаражи. Общая стоимость объекта 
составляет 3 млрд рублей. Цех № 7 будет специализироваться на производстве твёрдых 
лекарственных форм, а именно капсул, таблеток и шипучих таблеток. Новая площадка 
позволит создать дополнительные производственные мощности для производства 
лекарств, увеличив ёмкость предприятия на 100 млн упаковок в год. 

Источник: «РБК». 
 
3. В Московской области появится производство лечебного питания 
На территории индустриального парка «Нахабино парк» в подмосковном 

Красногорске компания «Технологии Биосинтеза» (на 65% принадлежит «Скопинфарм») 

организует производство специализированного лечебного питания, а именно 
парентерального и интегрального питания. Объём инвестиций в проект составит 1,3 млрд 
рублей. Участок под строительство площадью 2,8 га компания получила по программе 
«Земля за 1 рубль». По планам завод начнёт работу в 2026 году. 

Источник: GxP News. 
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DSM Group 

 
Полное, качественное и своевременное обеспечение компаний фармацевтического рынка 
России маркетинговыми исследованиями и рекламной поддержкой. 
 
Маркетинговое агентство DSM Group создано в 1999 году. Три ключевых направления 
деятельности фирмы – маркетинговые исследования фармацевтического рынка России, 
изготовление брендированной продукции, мерча и корпоративных подарков, а также 
организация конференций и корпоративных мероприятий (MICE) для компаний этой 
отрасли. 
 
Штат компании – это более 60 профессионалов в области фармацевтики, маркетинга, 
рекламы и организации мероприятий. Экспертное мнение специалистов DSM Group высоко 
ценится в фармацевтической среде и деловых кругах. 
 

 
С нашей помощью вы сможете более эффективно использовать потенциал вашей 
компании, а значит укреплять и развивать свой бизнес.  
 
 
Мы будем рады видеть вас в нашем офисе по адресу: 
г. Москва, ул. Правды, д.8, корп.7 
 
Телефон: +7 (499) 130-50-63 
 

www.dsm.ru 
www.dsmgifts.ru 

ИССЛЕДОВАНИЯ 
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 Дизайн и разработка 
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